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Tarificacion

icio en el

una ciencia
ficativo.
La tarificacion puede lograr varios objetivos.
Las practicas de costo de > han estado en uso desde 1890 en
de la tecnol
informacion y m

La regul af] en el ¢j o de una

Objetivos de la Tarificacion

las tarifas no deben ser:
Irrazonablemente preferenciales
Prejudiciales

Ab

Las tarifas no deben incorporar distinciones
irrazonables.

Las tarifas deben ser justas, razonables, suficientes,
equitativas y consistentes.

Vision General

Objetivos del Disefio Tarifatio
Pasos de la Tarificacion
Asignacién de Costos

Disefio Tarifatio

Asuntos Tarifarios Especiales

Asuntos de Politica en la Tarificacién

Principios de Bonbright
para las Tarifas

minimos cambios inesperados que son gravemente
entes.

Equidad en la distribucion del costo de servicio entre diferentes consumidores.
Prevencion de criminacion indeb:

Eficacia, promoviendo el uso eficaz de la energfa y productos y servicios competitivos.

Pasos de la Tarificacion

m Establecer el requisito de ingreso de la e
de servicio publico

m Asignar los requisitos de ingreso a las clases de
clientes

m Diseflar las tarifas para recuperar los requisitos

de ingteso
g




Disefio Tarifario o “Como se Corta el Pastel”

Determinar el .
Costo del Servicio Requisito de
Ingreso Total

Asignar Costos a

Residencial las Clases

Disenar las Tarifas
para Reflejar el
Costo y Generar \): Residencial
el Ingreso
Necesario por
Clase de Clientes

Funcionalizacion

m Paso 1: ;Para qué le sitve el costo a la empresa de
servicio publico?
= Determinar, para cada item de la base tarifaria y
; el uso funcional en las siguientes categorias:
m Produccion (incluyendo la electricidad adquirida)
® Transmision
m Distribucién
m General u Otra
m Las reglas contables deben ser generalmente
consistentes con las funciones.

Asignacion

> 3: ¢Qué porcion del costo total debe pagar cada cliente?
A izados y clasificados son:

= Una vez que los costos
i son totalmente atribuibles 2

ignados dircctamente a un:

un cliente o

uar un método de asi
al del costo)
Reflejalos patronies de consumo
Produce re les afo tras ano
Facil de entender tanto p eguladores como los clie

Aceptado por los re

Pasos para Asignar los Costos

Caracteristicas Gasto
de la Cargay Al Operativo
Patosics Clases de Rendimientol de la

Entrada "
Clientes Empresa
1. Funcionamiento Funcionamiento
P, T, D, General

2. Clasificacién

Factores Factores Factores
Asignacion i 6n i 6
Demanda Energia Clientes

3. Asignacion

Residencial Comercial Industrial

Clasificacion

¢Qué causa que se incurra el cc
= Divide los costos, segin la causalidad, en los s

C()IHP()HCI’HCSZ

hora)
nte (Directamente relacionado con el nimero de clientes)

Asignacion o Distribucion de los
Costos

m La asignacion o distribucién de los costos puede ser
muy sencilla o muy controversial
= Sencilla
nsumo de energia.

ados a los clientes en el nivel

= Controversia
xnacion de los costos de inversion de las plantas generadoras

asunto di




Las Tarifas del Servicio estan

Patrones de Consumo y Asignacién
basadas en el Costo?

= El consumo del C
durante el dia. La demand
pico es de 1.000 kilovatios
el consumo de en
es de 14.400 kilovatios por
hor:

Para algunos costos, podrian haber métodos competitivos

El consumo del Cliente B e;
e demanda pico

T o ¢ e gulador puede que tenga razones para no asignar los costos

14.400 kilovatios por de acuerdo con el estudio.
del asignador de picos = Los objetivos de la politica gubernamental favorecen una clase o un

ncidentes i )
= Cliente A—6 o de los
COStos

liente B—37,5% de los
costos

Disefio de las Tarifas Tipicos Disefios Tarifarios en Texas

uniformes aplicadas a grupos de clientes similates.
m Factor plicad n el diseflo de las tarifas | Cargos residenciales
u Factibilidad — lo que se puede medir N

 Los costos de la demanda de los clientes residenciales son recuperados a = Cargo al cliente (por cliente por mes)

m Ca de en r kilovatic r ho

=

0 durante todo ® Porcentaje del cargo por ingreso (impuestos)

m Cargos industriales

Habilidad de los clientes par: = Cargo al cliente (por cliente por mes)

tos margir

: e por demanda (por KW)
Tarifas como incentivos
Objetivos sociales rfa (por kilovatio pot horz

m Bloques de energia eléctrica de bajo costo = Porcentaje de cargo por iﬂ}\ €S0 (ilTlleCSt(

Cuestiones de Politica y Practicas Disefios de Tarifas Eléctricas: Tarifa

Afectan el Disefio Tarifario Basica

m Los cargos residenciales y comerciales pequefios
incluyen costos de la demanda y podrian incluir
costos relacionados con los clientes.

= [a demanda tal vez no se puede medir.

m Las politicas sociales podtfan favorecer un cargo
minimo al cliente.




Disefios de Tarifas Eléctricas: Bloque
en Declinacion o Invertido

$0.30

$/kWh Declining-
block rate
@

$/kWh Inverted-
block rate

Conceptos Relacionados con los
Cargos de Demanda

nda o carga:
= Tasa de consumo a una hora especifica o durante un periodo.

= La demanda sobre un sistema de electricidad es la cantidad de energfa que se
consume en un tiempo especifico.

Demanda pi
® La demand: ima de un cliente o clase de clientes, independientemente de
cuando ocurre el pico en el sistema.
omerciales e industriales podtian pagar go de demanda

Problemas de las Tarifas Especiales

m Costos volatiles
m Tarifas de costo marginal
m Extension del servicio

m Servicio en reserva

Fundamento Légico de las
Estructuras de Bloque

El bloque en declinacién se podtia usar con un cargo baj
cliente para facilitar mayor a la electricidad

r los costos del cliente y de la

fa usar para estimular el

El bloque invertido se podtf:
conservacion.

Multiples objetiv
piramidales.

Disefio Tarifario de las Tarifas de
Demanda

= Trinquetes
= Con un trinquete, la facturacion de i basada en la demanda historica.
La facturacion de la demanda podria ser mas alta que:
= La demanda mas alta medida durar 1 me:
m Algin porcentaje (i.e. 80-85%) de la demanda mas alta durante el afio anterior
(0 en la temporada

m Por qué u

biliza los costos de 1 distribuirlos a lo largo del afio.

esos de la empresa.
® Los clientes probablem icren una estabilidad tarifaria.

® Los clientes informados

Mecanismos para los Costos Volatiles

m Ajustes en el combustible y energfa comprada

= La clausula de ajuste del combustible o energfa comprada
ajusta el cargo mensualmente para refleja

odtia incluir también una co 6n del costo/ingr

= Factor fijo — El regulador ajusta el cargo periédicamente
para reflejar los speradc

= La empresa p s costos proyectados

® Los costos son atados a través de una férmula para ampliar el indice,
como NYME

m Interés a o de los clientes por el desequilibrio entre el costo y el
ingt

m Conciliacion de 1 i s, revision de la racionalidad de
los costos y decisiones operativ




Tarifas para Costo Marginal Extension del Servicio

Si el costo marginal a largo plazo es inferior al costo incluido, la m Tarifas de instalacién de nuevos setrvicios
empresa podrfa buscar una tarifa de desa = Cargos iniciales que cubren un alto porcentaje de los costos de
las instalaciones.

S S a corto plazo (principalmente el = Cargos iniciales que cubren un bajo porcentaje de los costos de
costo del combustible), pero inferior al costo incluido. las instalaciones, pero incluyen un compromiso contractual de
Para dar una sefial de precio apropiada, la tarifa descontada debe ser recibir el servicio por un perfodo de afic
superior al Costo Marginal a largo l‘l“"’: = Cargos iniciales que cubren un bajo porcentaje de los costos de
La empresa tal vez prefiere una tarifa inferior al Costo Marginal a largo las instalaciones sin ningtin 1p1’0nli50 contractual.
plazo para crear un desincentivo para la autogeneracion. ) 5 o o9

¢Cudl es la politica? ¢Estimular nuevos servicios o
garantizar que la empresa recuperara el costo del nuevo
icio?

:Cuil es la politicar: ¢Incentivar a toda la industria, incentivar a la
industria que genera empleo, incentivar o desincentivar la
autogeneracion?

¢Hay Asuntos de Politica Mas
Amplios en la Tarificacion?

m El proceso tradicional de fijacién de tarifas consume mu
tiempo y recursos, y ocurre relativamente con poca frecuenci:
Entre los casos tarifarios, la empresa tiene el incentivo de reducir costos
imizar las ganancias si tiene un periodo para generar ganancias
por encima de lo normal.
Las reducciones de costo podrian ser pasadas por alto por el regulador si
y monitoreo 5

4 el proceso de
f tunidad al




