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REGIMEN TARIFARIO Criterios del Régimen, Tarifario
Regulado

El Régimen Tarifario se clasifica en: Criterio : El Price CAP o Precios Maximos

A) Régimen de Precio Libre: las transacciones se f £t !
re)alizan ST nteEVencGIacl Ectand Se determina el Valor Agregado de Distribucion (VAD).
El Ente Regulador analiza y evalla que los precios sean
B) Régimen de Precio Requlado: las transacciones son valores gue reflejen de manera eficiente los costos del
remuneradas mediante precios aprobados por el INE. Sernvicio-
by LLos precios se ajustan; solamente por inflacion y,
El Regimen de Precio Regulado comprende las productividad.

transacciones siguientes: Lher . Pl ”
g Alifinalizar: el periodo tarifario, el regulador revisa el nuevo

costo de prestar el servicio gue se transferira a los usuarios

1) Ventas de energia y potencia de las Distribuidoras a en el préximo periodo

los Consumidores finales. _ A e .

Incentiva a la empresa a reducir al maximo: pesible l1os
2) El transporte de energia en el Sistema de costos, permitiéndole apropiarse de la renta excedente al
Transmision y Distribucion. costo, reconocido.

El regulador solamente controla resultados.

Costos de la Cadena de COMPOSICION PRECIO PREVISTO
Abastecimiento SIN DESVIO DE COSTOS

A. Costo monémico de abastecimiento en MT (US$/MWh)

Costo de Generacion Costo v
Contratos + Ocasion Mayorista B. Costo medio de transporte en MT (US$/MWh)

C=(A+B) Costo mayorista en barras de MT (US$/MWh)
Asignacion del Normativas -z e 9
A oA liacea, Rk o D. Factor de expansion de pérdidas reconocidas
R Tarif:
SR Sy E=(D-1)*C Costo de pérdidas reconocidas (US$/MWh)
Costo pérdidas L
Reconocida de F=(C+E) Costo de suministro en BT (US$/MWh)
Distribucion
Costo peaje G. Valor Agregado del Distribuidor -VAD-
Transporte - CNDC

H=(F+G) Precio promedio global de venta (US$/MWh)




COMPOSICION PRECIO PREVISTO
CON DESVIO DE COSTOS

A. Costo mayorista en barras de MT (US$/MWh)

B. Monto de Desvio de costos Adeudado US$

C. Compras proyectadas en MT POR 6 meses (MWh)
D=(B/C) Desvio unitario por MWh a pagar en 6 meses en MT
E=(A+D) Costo mayorista en MT (US$/MWh)

F. Factor de expansion de pérdidas reconocidas

G=(F-1)*E Costo de pérdidas reconocidas (US$/MWh)
H=(E+G) Costo de suministro en BT (US$/MWh)

I. Valor Agregado del Distribuidor - VAD - (US$/MWh)

J=(H+I) Precio promedio global de venta (US$/MWh)

COMPOSICION DEL PRECIO

52.5%

.89 3.5%

2000 2004 2008

@ Precio monémico de abastecimiento enM T | Costo medio de transporteenM T
O Costo de pérdidas reconocidas oOVAD

COSTO MEDIO DE
TRANSMISION

Ell costo medio de transmision (CMT) por
concepto de peaje del sistema de transporte
se determina como la sumatoria de la
anualidadide la IR, CROM/y CAD dividido, por
la energia anual.

2> (Anualidad IRn + CROM + CAD)
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COMPOSICION DEL PRECIO PREVISTO

El precio de referencia de compra mayorista de energia
en MT, toma en consideracion:

1.El precio real de compra de energia en MT ocurrido 2

meses antes al mes en que se efectia el calculo.

2.El incremento previsto en el precio para el mes en que

se efectua el calculo.

3.El incremento previsto en el precio, es el mejor

estimado basado en:
3.1 Tendencia de los precios internacionales del petréleo y
sus derivados
3.2 Disponibilidad de las unidades generadoras de energia
3.3 Nivel del embalse de Apanas
3.4 Prondéstico de compra de energia
3.5 Politica energética nacional

DETERMINACION DEL VALOR
AGREGADO) DE DISTRIBUCION

El' VAD incluye:

s Los costos de distribucion CD (Red de M, BT e
Instalaciones de AP)

= Los gastos de comercializacion GC (Atencion Comercial y,
Equipoe Medicion),

El VAD! ha side) calculado para un; prestador del
servicio eléctrico de distribucion gues opera en
forma prudente vy eficiente:
= Que invierte y gestiona una red de minimo costo
= Que disena Yy gestiona una estructura de empresa
adaptada a las exigencias de calidad y seguridad del
servicio, valorizada a los precios de mercado, y a la
adecuada comercializacion de los servicios gue presta




Valor Agregado de Distribucion
(VAD)

¢, QUE considera?

REDES, EQUIPOS DE MEDICION, ACOMETIDAS, ETC

ACTIVIDADES DIRECTAS + PARTE ACTIV. APOYO

ACTIVIDADES RELACIONADAS A LA COMERCIALIZACION

Gasto de Comercializacion

JQUE rEMmUnNEra?

E::? Facturacion y Envio
Costos del
{% @ Equipo Medicién
4 Gestién de Cobro

[\
&

Costo de Distribucion

cQuUE remunera?

|CDwr|  |CDsr]

COMPRA |

adon | ] ]
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‘ Clientes en MT ‘ ‘ Clientes en BT ‘

Optimizacion de los Gastes de
Explotacion

Determinacion de los Gastos de Explotacion en base a
los correspondientes a una empresa modelo operando
en el mercado de la distribuidora

= Permite focalizar los esfuerzos en los procesos gue hacen a la
atencion al cliente y la gestion de las redes

= Nivel de detalle elevado en la informacion y una mayor
complejidad en el modelado de la empresa

La empresa modelo debe ser disefiada para la realidad en la
cual epera la distribuidora bajo analisis:
= Caracteristicas de los clientes, Niveles salariales del personal
= Area de cobertura, Estado del sistema vial
= Desarrollo de los medios de pago alternativos

= Nivel de penetracion de las comunicaciones telefénicas /
Internet

METODOLOGIA EMPLEADA

s Optimizacion de las Redes de Distribucion

Valorizacion de |as instalaciones; requeridas para la:
prestacion eficiente del servicio, con independencia
deilas situacion existente.

Uso del estado de arte de la tecnologia
Costos unitarios eficientes
Instalaciones adaptadas a la demanda
Red de minimo costo

s Determinacion de losi Costos de Explotacion
Eficientes

Dimensionamiento de las tareas a realizar
Determinacionide la detacion necesaria

Valorizacion de la dotacion, los insumos y los
servicios tercerizados

1.~ NIVEL TARIFARIO.

2.- ESTRUCTURA DE MERCADO:.

3.~ VOLUMENI DE VENTAS.

4.- VOLUMEN'DE CLIENTES.




TARIFA RESIDENCIAL

Precio Promedio Tarifa Residencial
Propuesta Junio 07 vs PA Consulting
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